Srednja Evropa
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-odstotno
gospodarsko rast
naj bi belezil trg
Srednje Evrope.
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»Na eni strani za

te trge velja, da je
gospodarska rast
visja od povprecja
EUindastem kupna
moc¢ prebivalstva
raste, na drugi
strani paje prisotna
mocna konkurenca
s strani ponudnikov
zdravil.«

Krka

Srednja Evropa Se stavi na potrosnjo

Estonija in Ceska sta po zadnji oceni BMI Research
najbolj privlacni drzavi v srednji Evropi in Baltiku.

Na drugi strani sta Madzarska in Latvija, kjer so bolj
izrazita ekonomska in politi¢na tveganja. 64-mili-
jonski trg Srednje Evrope naj bi v naslednjih dveh letih
belezil 3-odstotno gospodarsko rast, 6,1-milijonski
baltiski trg pa 2,7 oz. 3-odstotno (2018). Poljski zlot

Visja potrosnja

naj bi se po 4,1-odstotnem padcu v 2016 v letoSnjem
letu okrepil, kar bo $e pospesilo rast domace potro-
Snje. Zdruzeno kraljestvo je drugi najvedji trgovinski
partner za Poljsko, pri kateri sicer izvoz predstavlja
polovico BDP (na Ceskem in Madzarskem 100 %),
vendar je drzava mocno odvisna od prostega trga
delain storitev v EU.

vabi v mlade ¢lanice EU

Konkurenca v srednji Evropi in baltskih drzavah je mocna, podjetja
ostajajo pozorna tudi na valutna tveganja.

Andreja Lonéar

Eden najmocnejsih izvoznikov je farmacevtska druzba
Krka, ki je na trgih Srednje Evrope in Baltika priso-
tna ze desetletja. V srednji Evropi ustvarijo Cetrtino
prodaje.

»Bistvenih razlik med posameznimi trgi ne vidimo,
saj vse drzave odlikuje podobno poslovno okolje.
Na eni strani za te trge velja, da je gospodarska rast
visja od povprecja Evropske unije in da s tem kupna
mo¢ prebivalstva postopno raste. Na drugi strani pa
so vsi trgi zreli, z nizkimi ovirami za poslovanje, kar
posledi¢no pomeni, da je prisotna moc¢na konkurenca
s strani ponudnikov zdravil,« pravijo v novomeski
druzbi, kjer moznosti za rast na teh trgih vidijo pred-
vsem prek aktivne prisotnosti s stalnim lansiranjem
novih izdelkov.

38  glas gospodarstva plus, marec-april 2017

v
2
<]
<
=3
i
o
a
@
la}
g
<]
[

Poslovanje v drzavah, ki nimajo evra, podjetje
izpostavlja dolo¢enim valutnim tveganjem, a v Krki
pravijo, da se razmerje med evrom in poljskim zlotom,
madzarskim forintom in ¢esko krono v zadnjih letih
giblje v stabilnih koridorjih. Te valute predstavljajo
okrog desetino celotne valutne pozicije Krke.

Nad tveganja z naravnimi metodami

Tveganja Krka omejuje z naravnimi metodami (to sta
na primer zadolZevanje v lokalni valuti in uravnava-
nje obsega dobav in prodaje v dolo&eni valuti). Ce

se bodo tveganja povecala, ne izklju¢ujejo moznosti
zavarovanja z izvedenimi finan¢nimi inStrumenti.

Na podoben nacin se z valutnimi tveganji spopada
tudi proizvajalec reSitev za merjenje energije
Iskraemeco. Podjetje je trenutno vpeto v projekte
uvedbe pametnega merjenja v vecini evropskih drzav,
glavnino poslov dobijo prek javnih razpisov.

»Na posledice sprememb valutnih razmerij smo
dobro pripravljeniin Ze vseskozi uporabljamo tako
imenovani naravni hedging, kar pomeni, da urav-
navamo nase prihodke v drugi valuti z odhodki v tej
isti valuti,« pravijo v podjetju. »ilmamo pa tudi odprt
dostop do banc¢nih storitev za zavarovanje tvegan;j
povezanih s spremembami valutnih razmerij.« gg



